
 نستاگرام ی فروش در ا   ی محصولات برا   نی از بهتر   ی ستیل
عنوان    نستاگرامیا محبوب  یکیبه  دن  یاجتماع  ی هاشبکه  نیتر از  اشتراک  یبرا  یمحل  ا،یدر    یگذار به 

شده است. با   لیتبد زیفروش محصولات ن یبستر مناسب برا کیبه  که به مرور وهاستیدیها و وعکس 
تا    کندیفراهم م   کارهاوکسب  یرا برا  یاالعادهپلتفرم امکانات فوق  نیکاربر فعال، ا  ارد یلیم  کیاز    شیب

 کنند.  ی معرف بانطیف وسیعی از مخاطمحصولات خود را به 

  یبرندها  ی برا   ژهیبه و  ،ی و تعاملات اجتماع  ی بصر   ی هاتیقابل  لیبه دل  نستاگرامیدر ا  محصول   فروش
  نستاگرامیدر ابرای فروش  محصولات    بهترین  یمقاله به بررس  نیجذاب است. ا  اریکوچک و متوسط، بس 
هر    بیو معا  ایمزا  ن،ی. همچنکندیم   لیها را تحلآن  ت یل موفقیو دلا  پردازد یم   و مزایا و معایب آنان

 . دیر یدر انتخاب محصولات خود بگ ی بهتر  م یتصم  دیخواهد شد تا شما بتوان  یبررس زیمحصول ن

 است؟   ی خوب   ده ی ا   نستاگرام ی چرا فروش محصول در ا 
جذاب است.    اریبس  ی ادهیپلتفرم، ا  نیمنحصر به فرد ا  ی هایژگیو  لیبه دل  نستاگرامیمحصولات در ا  فروش

محصولات به صورت جذاب و هنرمندانه را فراهم   ش یامکان نما  ،ی بصر   ی با تمرکز بر محتوا  نستاگرامیا
با    ی شتر یب  یکینزد  حساس از محصولات، ا   با یز  ی وهایدیو و  ر یبا مشاهده تصاو  توانندی. کاربران م کندیم 

به مخاطبان    یمحصول، دسترس  ی هاها و برچسب استفاده از هشتگ  تیقابل  ن،یکنند. همچن  دایبرند پ
امکان  مدیریت پیج اینستاگرام، با    ن،ی. علاوه بر اکندیم   ل یشدن محصولات را تسه  دهید  شیو افزا  دیجد

  ی بازخورد فور   ات   کندیها، به برندها کمک م و کامنت  رکتیدا  قیاز طر   انیبا مشتر   میتعامل مستق   جادیا
 با مخاطبان خود برقرار کنند. ی تر کیکنند و ارتباط نزد افتیدر

 کدامند؟   نستاگرام ی محصولات ا   ن ی ترپرفروش 
هستند.    گرانیتر از دپرفروش  ،ی بصر   ت یبالا و جذاب  ی تقاضا   لیبه دل   نستاگرامیاز محصولات در ا  یبرخ

هستند که    یاقلام   گر یو د  یو بهداشت  یشیها، لوازم آرالباس  ها،ی محصولات معمولاً شامل اکسسور   نیا
  زیمرتبط هستند ن  زرو  ی که با ترندها  ی محصولات خاص  ن، یرا دارند. همچن  انیجلب توجه مشتر   ییتوانا

  است که   محصولات  نیشناخت ا یک راهکار رشد سریع پیج اینستاگرام،  دارند.    یشتر یمعمولاً فروش ب



  ن یشتر یکه ب  دیتمرکز کن  یمحصولات  ی و رو  دیکن  نهیفروش خود را به  ی به شما کمک کند تا استراتژ   تواندیم 
 گر بررسی خواهیم کرد.ی از این محصولات را با یکدیخدر ادامه بر  را دارند. لیپتانس 

 ی و بهداشت   ی ش ی لوازم آرا 
بهداشت  یشیآرا  لوازم  پرفروش  ی و  م   نستاگرامیاهای  نیتر از  کاربران  مشاهده    توانندیهستند.  با 

از محصولات    گروه  نی. ابه خرید بگیرند  ماتی درباره محصولات، تصم  گرانیو نظرات د  یشیآرا  یهاآموزش
  ی همکار   ن،یرا جلب کنند. همچن  انینظر مشتر   توانندیجذاب هستند که م   ی ها ی بندبسته  ی معمولاً دارا

  شیافزارفتن به اکسپلور اینستا و بر  ی ادیز ر یتاث تواندینوع محصولات م  نیا  غیتبل ی برا نفلوئنسرهایبا ا
 داشته باشد.  فروش

 : ا ی مزا 

 اشیه سود بالا. و ح یشیلوازم آرا   ی بالا برا ی تقاضا •

 . غیتبل ی برا  انیامکان استفاده از نظرات مشتر  •

 شدن.  دهید شیافزا  ی برا  نفلوئنسرهایبا ا ی همکار  •

 : ب ی معا 

 . تیفیک ی استانداردها تیبه رعا ازین •

 .دی احتمال وجود رقابت شد •

 .انیمشتر قهیسل عیسر  ر ییتغ •

 عطر و ادکلن 
ادکلن   عطرها نو  ا  یجزء محصولات  زیها  در  که  ز  نستاگرامیهستند  را  ی اد یطرفداران  خوشبو    حهیدارند. 

عطرها معمولاً   ن،ینشان دهد. بنابرا زیفرد را ن تیشخص تواندیم و  دهدیقرار م  ر ی احساسات را تحت تأث
کامل    حاتیعطرها همراه با توض   ختلفم   ی هاهستند. ارائه نمونه  زیدادن ن  هیهد  ی برا   یخوب   ی هاانتخاب 

 داشته باشد. انیمشتر  دیخر  میبر تصم یمثبت ریتأث تواندیعطر م  ی هادرباره نت

 : ا ی مزا 



 عطرها. یاحساس  تیجذاب •

 مناسب.  یانه یدادن به عنوان گز هیامکان هد •

 . هاحهیتنوع بالا در برندها و را •

 : ب ی معا 

 معرفی این محصولات دشوار است. حتوای اینستاگرام برای تولید م  •

 . هاحهیافراد نسبت به را ت یحساس •

 در بازار عطر. دیرقابت شد •

 ورآلات ی و ز   ی اکسسور 
و    یبصر   ییبایمحبوبند. ز  ار یبس   نستاگرامیهستند که در ا  ی از جمله محصولات  ورآلاتیو ز  ها ی اکسسور 

مورد توجه قرار    شهیدسته از محصولات هم  نیمختلف باعث شده که ا  ی هاست کردن با لباس  تیقابل
همچنرندیگ ق  های اکسسور   ن،ی.  برا  یمناسب   متیمعمولاً  را  آنها  که    د ی)خر   impulsive  دیخر   یدارند 

م یناگهان مناسب  گوشوارهکندی(  از  ساعت.  تا  گرفته  گردنبندها  و  بالاها  تنوع  دستبندها،  و    ن یا  ی ها 
 جذب شوند. ی شتر یب انیمحصولات باعث شده که مشتر 

 : ا ی مزا 

 ها.ها و مدل تنوع بالا در طرح  •

 . شودیتر م آسان دیمناسب که باعث خر  یهامتیق  •

 . های ها و اکسسور لباس ر ی ست کردن با سا تیقابل •

 : ب ی معا 

 در بازار.  ادیرقابت ز •

 های خلاقانه برای عکاسی از بدلیجات.ایدهبه   ازین •

 ها.از طرح  ی بردار یاحتمال کپ •



 ی شال و روسر 
  ز ین  یکاربرد  ، ییبایمحصولات علاوه بر ز  نیهستند. ا  ل زنانهترین وسایپرفروشجزو    زین   ی و روسر   شال 

ها،  . تنوع در رنگرندیافراد مورد استفاده قرار گ  لیمهم در استا  یاکسسور   کیبه عنوان    توانندیهستند و م 
و جنسطرح  روسر   ی هاها  و  به    ی مختلف، شال  است.    لیتبد  دارانیخر   یابر  یعال  نهیگز  کی را  کرده 

مدل   ن،یهمچن از  برا   ی هااستفاده  روسر   شینما  ی مختلف  و  فروش    ی ادیز  ر یتاث  تواندیم   های شال  بر 
 داشته باشد. 

 : ا ی مزا 

 تنوع بالا در طرح و رنگ.  •

 بودن در فصول مختلف.  ی اربردک •

 مختلف.  ی هالیامکان استفاده در استا •

 : ب ی معا 

 جلب توجه.  یموثر برا غاتیبه تبل ازین •

 بزرگ. ی با برندها ادیرقابت ز •

 بگذارد.  ر ی که ممکن است بر فروش تاث انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 باکس   فتی و گ   یی کادو   ی ها ست 
دادن هستند و معمولاً مورد توجه قرار   هیهد ی برا  یمناسب  ی هانهی ها گزباکس  فتیو گ ییکادو ی هاست

 یهماهنگ  گر یکدیاز اقلام مرتبط هستند که با    ی انوع محصولات معمولاً شامل مجموعه  نی. ارندیگیم 
با مناسبتکه    ییکادو  ی ها ست  فروشدارند.   مانند تولد    ی هامتناسب  باشند    ازدواجسالگرد    ایخاص 

 شود.  ی شتر یب انیباعث جذب مشتر  تواندیم 

 : ا ی مزا 

 دادن.   هیهد ی مناسب بودن برا  •

 کالا. نی)احساس ارزش( محصول با ارائه چند perceivedارزش  شیافزا •



 خاص.  ی ها مناسبت یها برابسته ی ساز یسفارش تیقابل •

 : ب ی معا 

 ها. ست دیتول ی بالاتر برا  نهیبه هز ازین •

 .ایدر بازار هدا  دیرقابت شد •

 جلب توجه.  یموثر برا غاتیبه تبل ازین •

 لباس بچگانه 
لباس بچگانه هم والد  شه یبازار  بهتر   نیپررونق است و  به دنبال  فرزندان خود    ی برا  هانهی گز  نیهمواره 

دسته از محصولات معمولاً    نیرا جلب کنند. ا  نیباشند تا نظر والد  جذابو    دیبابچگانه    ی ها هستند. لباس
استفاده    ن،یرا جلب کنند. همچن  ی ار ی توجه بس   توانندیکه م   دشاداب و رنگارنگ هستن  یهایطراح  یدارا

 بر فروش داشته باشد. یمثبت  ر یتاث  تواندیها م لباس دن یاز کودکان در حال پوش  تیفیباک ر یاز تصاو

 : ا ی مزا 

 .نیوالد ی از سو  یشگیهم ی تقاضا •

 . هایتنوع بالا در طراح •

 .ژهیو شنهاداتیو پ هافیامکان استفاده از تخف •

 : ب ی معا 

 . انیجذب مشتر  یبالا برا تیف یبه ک ازین •

 معروف.  ی با برندها دیرقابت شد •

 کودکان. قهیسل عیسر  ر ییتغ •

 ی داخل   ون ی و دکوراس   ی ن ی لوازم تزئ 
هستند. با   نستاگرامیفروش در ا  ی برا   یعال  ی هانهی از گز  گر ید  یکی  زین  یداخل  ونی و دکوراس  ینیتزئ  لوازم

  توانند ینوع محصولات م  نیخود هستند، ا  یزندگ  یفضا  یباساز یکاربران معمولاً به دنبال ز  نکهیتوجه به ا



 ن یا  ی تنوع بالا  گر،ید  ی ها و لوازم دکور گرفته تا گلدان  ینقاش  ی داشته باشند. از تابلوها  ییبالا  تیجذاب
 را پوشش دهد.  ی اقهیکه هر سل شودیدسته باعث م 

 : ا ی مزا 

 بالا.  ی بصر  تیجذاب •

 ها.ها و جنس در طرح  ادیتنوع ز •

 . ونی مختلف دکوراس  ی هاتم جاد یامکان ا •

 : ب ی معا 

 حمل و نقل بالاتر.  ی هانهیبه هز ازین •

 معروف.  ی با برندها دیرقابت شد •

 بگذارد.  ر یممکن است بر فروش تاث  انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 ی لوازم آشپزخانه خلاقانه و کاربرد 
افراد   لوازم توجه  مورد  معمولاً  خلاقانه  م   ی آشپزخانه  علاقه  رندی گیقرار  آشپز که  به    ا یهستند    ی مند 

  توانند یم   و هم  هستند  یکاربردهم  نوع محصولات    نیکنند. ا  باتر یآشپزخانه خود را ز  یفضا  خواهندیم 
بر جذب    ی اد یز  ر یتأث  تواندیم  ی پز لوازم در آش  نینحوه استفاده از ا  شیداشته باشند. نما  زین  ییبایجنبه ز
 داشته باشد.  ی مشتر 

 : ا ی مزا 

 بودن لوازم آشپزخانه.  ی کاربرد •

 .ر یدر تصاو شیهنگام نما ی بصر  تیجذاب •

 استفاده از محصولات. ی خلاقانه برا  ی ها دهیا استفاده ازامکان  •

 : ب ی معا 

 بالاتر.  دیتول ی هانهیبه هز ازین •

 معروف. یرقابت با برندها •



 بگذارد.  ر یممکن است بر فروش تاث  انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 ی خانگ  وانات یلوازم ح 
هستند.  نستاگرامیفروش در ا ی برا  یعال ی هانه یاز گز گر ید یکی  زین یخانگ واناتی مربوط به ح محصولات
  یخود هستند. از غذاها  وانات یرفاه ح   ی برا   هانه یگز  نیهمواره به دنبال بهتر   یخانگ  وانات یصاحبان ح 

  جاد یرا ا  ی بازار خوب  تواندیمحصولات م   نیا  ی تنوع بالا  ،یو لوازم جانب  های باز مخصوص گرفته تا اسباب
بر    ی مثبت  ریتأث  تواندیهمراه با محصولات م   یخانگ  واناتیجذاب از ح   ر یاستفاده از تصاو  ن،یکند. همچن

 فروش داشته باشد. 

 : ا ی مزا 

 . یخانگ واناتیصاحبان ح  ی بالا از سو  ی تقاضا •

 در نوع محصولات. ادیتنوع ز •

 . انیبا مشتر  یارتباط عاطف جاد یامکان ا •

 : ب ی معا 

 .یخانگ واناتیح  ی ازهایدرباره ناطلاعات گسترده  به   ازین •

 معروف.  ی با برندها دیرقابت شد •

 بگذارد.  ر یممکن است بر فروش تاث  انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 انواع کفش 
ها و  ها، رنگمدل   ی مورد توجه قرار دارند. تنوع بالا  شهیهستند که هم  یاز محصولات  گر ید  یکی  هاکفش 
کفشسبک که  باعث شده  همها  انتخاب  شهیها  خر   ی هاجزو  همچن  داران یاول  از    ن،یباشند.  استفاده 
فروش داشته    شیزابر اف  ی اد یز  ر یتأث   تواندیم  نفلوئنسرهایا  ایمختلف کفش توسط افراد مشهور    ی هامدل 

 باشد.

 : ا ی مزا 

 ها.ها و سبکتنوع بالا در مدل  •



 کفش. دیخر   ی برا  یشگیهم ی تقاضا •

 .غیتبل ی برا  نفلوئنسرهایبا ا ی همکار  تیقابل •

 : ب ی معا 

 در بازار کفش. دیرقابت شد •

 وفادار.  انیجذب مشتر  یبالا برا تیف یکبه  ازین •

 بگذارد.  ر یممکن است بر فروش تاث  انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 ی و چاپ   ینقاش   ی تابلوها 
مورد    شهیهستند. هنر هم  یداخل  ی فضاها  نیتزئ  یبرا  یعال  ی انه یگز  ی وار ید  یو چاپ  ینقاش  ی تابلوها

م  تابلوها  و  دارد  قرار  مختلف  توانندیتوجه  کنند.    یاحساسات  منتقل  فروشرا  و  با    ییتابلوها  خرید 
 باشد.  شتهدا انیبر جذب مشتر  یمثبت  ر ی تأث تواندیم   یآثار هنرمندان محل ایمنحصر به فرد   یهایطراح

 : ا ی مزا 

 تابلوها.  ی هنر  تیجذاب •

 .انیمشتر   قهیبر اساس سل هایطراح ی ساز یامکان سفارش  •

 . ی داخل ی احساسات مثبت در فضاها   جادیا ییتوانا •

 : ب ی معا 

 . ی آثار هنر  دیتول ی بالاتر برا  نهیبه هز ازین •

 .گر یبا هنرمندان د دیرقابت شد •

 بگذارد.  ر یممکن است بر فروش تاث  انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •



 ی ز ی ر برنامه   ی و ابزارها   ر ی لوازم تحر 
دارند.    یادیطرفداران ز  نستاگرامیهستند که در ا  یجزء محصولات   زین  یز یربرنامه  ی و ابزارها   ریتحر   لوازم 

 فروشمؤثرتر هستند.    ی بردار ادداشت یبهتر کارها و    یسازمانده  ی برا  ییهابه دنبال روش  شهیافراد هم 
 باشد.  تهداش انیبر جذب مشتر  ی مثبت ر ی تأث تواندیو خلاقانه م  بایز  ر یلوازم تحر 

 : ا ی مزا 

 . انیآموزان و دانشجودانش ی بالا از سو  ی تقاضا •

 ها.ها و رنگتنوع بالا در طرح  •

 . ر یاز لوازم تحر  یب یترک ی هابستهآماده کردن امکان  •

 : ب ی معا 

 جلب توجه.  یموثر برا غاتیبه تبل ازین •

 معروف.  ی با برندها دیرقابت شد •

 بگذارد.  ر یممکن است بر فروش تاث  انیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 دست دوز   ی چرم   ی ها ف ی ک 
  یبالا  تیفیمورد توجه قرار دارند. ک  شهیهستند که هم  یاز محصولات   گر ید  یکیدست دوز    یچرم  ی هافیک

  داران یاول خر   ی هاجزو انتخاب  شه یهم  یچرم  ی هافی منحصر به فرد باعث شده که ک  ی چرم همراه با طراح
  یشتر یب  یاطفارتباط ع  تواندیساخت آن م  ندیفرآ  ای  فی داستان پشت هر ک  مطرح کردن  ن،یباشند. همچن

 کند. جاد یا محصولات شما و انیمشتر  نیب

 : ا ی مزا 

 . یچرم  ی هافی بالا و دوام ک تیفیک •

 . شودیمنحصر به فرد که باعث جلب توجه م   یحطرا •

 و با ارزش ثار اصیلمندی بسیاری از افراد به آعلاقه •

 : ب ی معا 



 دست دوز.  یچرم ی ها فیک دیبالاتر تول  نهی هز •

 معروف چرم.   ی با برندها دیرقابت شد •

 جلب توجه.  یموثر برا غاتیبه تبل ازین •

 و ورزش در منزل   وگا یلوازم  
  نیتر از پرفروش یکیو تناسب اندام،  ی توجه مردم به سلامت شیافزا ل یو ورزش در منزل به دل وگای لوازم 

افراد به ورزش کردن در خانه،    لیجهان و تما  یکنون  ط یهستند. با توجه به شرا  نستاگرامیمحصولات در ا
برا بس   نیا  ی تقاضا  محصولات  همچن  ار ینوع  است.  رفته  با    یورزش  ناتیتمر   ازجذاب    ر یتصاو  ن،یبالا 

 داشته باشد.  انیبر جذب مشتر  یمثبت  ر یتأث تواندیلوازم م نیاستفاده از ا

 : ا ی مزا 

  یبه ورزش رو  ی شتر یباعث شده که افراد ب  یدرباره سلامت  یآگاه  شی: افزایسلامت   ی بالا برا   ی تقاضا  •
 آورند.

 . دیده در فروشگاه خود  دیتوانیوجود دارد که م  یاز لوازم ورزش  یمحصولات: انواع مختلف  ی تنوع بالا •

ها را به اشتراک  آن  اتیخود ارتباط برقرار کرده و تجرب  انیبا مشتر   د یتوانی: م نی جامعه آنلا  جاد یامکان ا  •
 .دیبگذار

 : ب ی معا 

 . دیمؤثر دار یابیبه بازار از یاست و ن یرقابت ی: بازار لوازم ورزشدیرقابت شد •

 . دیدرباره نحوه استفاده از محصولات داشته باش یاطلاعات کاف دی: بایبه دانش فن ازین •

 کند. رییبازار تغ ی ازهایو ن هاقهی: ممکن است سلانیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 ی و آموزش   یفکر   ی ها ی باز اسباب 
به دنبال    شه یهم  نی. والداندکودکانبه  ابزارهایی برای سرگرمی و آموزش    ی و آموزش  ی فکر   یهای باز اسباب

مهارت  یبرا  ییهاراه توسعه  و  هستند.    یهاآموزش  خود  اسباب  نیافروش  فرزندان  در    ها ی باز نوع 
 را جلب کند.  نیتوجه والد تواندیم  نستاگرامیا



 : ا ی مزا 

 فرزندان خود هستند.   ی ر یادگی  یبرا  هانهیگز   نیهمواره به دنبال بهتر   نی: والدنیوالد  ی بالا از سو   ی تقاضا   •

 . به فروش برسانید دیتوانیوجود دارد که م  ی آموزش ی ها ی باز از اسباب ی: انواع مختلفیتنوع در طراح  •

خود را درباره استفاده از محصولات شما به اشتراک   اتیتجرب  توانندیم  نی: والدنیامکان مشارکت والد •
 بگذارند.

 : ب ی معا 

 حوزه وجود دارند که ممکن است رقابت را سخت کنند.   نیمعروف در ا  ی بزرگ: برندها  ی رقابت با برندها  •

 .دی انجام ده یمؤثر  غاتیتبل دیبا نیجذب توجه والد ی مؤثر: برا  غاتیبه تبل ازی• ن

با    ر ییتغ  • سرگرمی:  و  آموزش  بازی ترندهای  اسباب  و  ابزارها  استورود  ممکن  جدید  فروش    های 
 دیمی شما افت کند.محصولات ق 

 ل ی موبا   ی اکسسور 
محافظ هستند. با توجه به   ی هاشارژرها و گلس ،یمانند قاب گوش   ی شامل موارد لیموبا  ی های اکسسور 

بالا    ار یبس  زیمرتبط با آن ن  یهای اکسسور   یهوشمند دارد، تقاضا برا  ی گوش  کیحداقل    یهر فرد  نکهیا
 دهد.  شیفروش شما را افزا تواندیم  یو کاربرد با یز ی های اکسسور  استفاده ازاست. 

 : ا ی مزا 

 خود دارد.   یگوش یبرا یی های به اکسسور  از ین ی : هر فردیشگیهم ی تقاضا •

 .بفروشید د یتوانیوجود دارد که م های از اکسسور  یمحصولات: انواع مختلف  ی تنوع بالا •

 . شودیتر م آسان دیدارند که باعث خر  یمناسب  متیق های از اکسسور   ی ار یمناسب: بس   متیق  •

 : ب ی معا 

 است.  یرقابت لیموبا  ی های : بازار اکسسور دیرقابت شد •

مورد استفاده    گر ید  های اکسسور   یممکن است باعث شوند برخ  دیجد  ی های : فناور ی فناور   عیسر   ر ییتغ  •
 . رندیقرار نگ



 . برای معرفی به بازار داشته باشید ی دیجد ی هاها و طرح همواره مدل  دی مداوم: با ی به نوآور  ازین •

 ی سنت   ی و هنرها   ی دست   ع ی صنا 
. کنندیمنتقل م   زیبودن را ن  یحس بوم ،  دارند  ی ارزش هنر   گذشته از اینکه  یسنت  ی و هنرها  یدست  عیصنا
باشد.    ی دهنده فرهنگ محلمحصولات منحصر به فرد هستند که نشان  دیاز افراد به دنبال خر   یار یبس 

 را جلب کند. ی ار یتوجه بس تواندیم نستاگرامیدر ا یدست عیصنا فروش

 : ا ی مزا 

 .کندیرا جذب م انیهستند که مشتر  ییبالا ی ارزش هنر   ی معمولاً دارا یدست عیبالا: صنا ی ارزش هنر  •

 . شودیمنجر م ی از هنرمندان محل  تیمعمولاً به حما  یدست عیصنا دی: خر یاز هنرمندان محل  تیحما •

 منحصر به فرد بودن محصولات: هر محصول ممکن است داستان خاص خود را داشته باشد.  •

 : ب ی معا 

 بر است. معمولاً زمان یدست عیصنا  دی: تولدیتول ی به زمان برا  ازین •

 انبوه سخت باشد.  داتیانبوه: ممکن است رقابت با تول داتیرقابت با تول •

 کند. ر ییتغ یسنت ی ممکن است نسبت به هنرها   انیمشتر  قهی: سلانیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 پوست   از   مراقبت گیاهی  صولات ح م 
استفاده    تیپوست و اهم  یمردم درباره سلامت  یآگاه  شیافزا  لیبه دل  مراقبت از پوستهی  گیا  محصولات
  تواندیهستند م   یعیمواد طب  یکه حاو  ی محصولات فروشاند.  کرده  دایپ   ی ادیز  تیمحبوب   ، یعیاز مواد طب

 را جلب کند. انیتوجه مشتر 

 : ا ی مزا 

 اند. آورده ی رو یعیبه سمت محصولات طب  شتر ی: مردم ب یعیمحصولات طب  ی بالا برا ی تقاضا •

در    دیتوانیاز محصولات مراقبت از پوست وجود دارد که م  ی: انواع مختلفهاونیتنوع بالا در فرمولاس  •
 اختیار مشتریان قرار دهید. 



 ش یفروش شما را افزا  تواندیم   ییبایحوزه ز  ی نفلوئنسرهایبا ا  ی : همکار نفلوئنسرهایبا ا  ی امکان همکار   •
 دهد.

 : ب ی معا 

 حوزه وجود دارند.  نیدر ا  ی ادیمعروف ز ی : برندهاییبایدر بازار ز دیرقابت شد •

 .دیدرباره مواد استفاده شده انجام ده ی کاف قاتیتحق دی: بایعلم قاتیبه تحق ازین •

 کند.  ر یی ممکن است نسبت به محصولات مراقبت از پوست تغ  انیمشتر  قهی: سلانیمشتر  قه یسل ر ییتغ •

 نستاگرام ی فروش در ا   ش ی افزا   نحوه 
قدم    نی. اول دیکن  ی ساز ادهیمؤثر را پ  یاستراتژ   نیلازم است تا چند  نستاگرام،یفروش در ا  شیافزا  ی برا

تصاو  ی محتوا  جادیا از  استفاده  کند.  را جلب  کاربران  توجه  که  است  و  ر یجذاب    ت، یفیباک  ی وهایدیو 
داشته باشد.    اطبانبر جذب مخ  یادیز  ریتأث  تواندیدرباره محصولات م  ییگومرتبط و داستان  ی هاهشتگ 

شدن محصولات است.    دهید  شیافزا  یمؤثر برا  ی ها از راه  گرید  یکی  نفلوئنسرهایبا ا  ی همکار   ن،یهمچن
 کند. جادیا  شتر یب دیخر   ی برا ی ازهی انگ تواندیم  زین ژهیو شنهاداتیپ  ایمسابقات  ی برگزار 

 ی ر ی گ جه ی و نت   ی بند جمع 
تا بتوانند محصولات خود    آوردیوکارها فراهم م کسب  ی برا  یعال  یفرصت  نستاگرامیمحصولات در ا  فروش

به شناخت    یبستگ  ستاگرامدر این  فروش  ی محصول برا   نی کنند. انتخاب بهتر   یمعرف   بسیاری را به مخاطبان  
ا در  دارد.  بازار هدف  برخ  نیدرست  پرفروش   ی مقاله،  ا  نیتر از  در  ،  ندشد  یبررس   نستاگرامیمحصولات 

معا  ایمزا  ن،یهمچن بتوان  لیتحل  زین  کیهر    بیو  شما  تا  با  دیر یبگ  ی تر آگاهانه  ماتیتصم  دیشد   .
 .دیده شیپلتفرم افزا نیفروش خود را در ا  دیتوان یم زیمناسب، شما ن  یهای استراتژ  ی ساز ادهیپ


