
پلت   اینستاگرام چگونه   به  تبدیل  را  برای درآمدزایی  فرمی 
 موزش کامل فروش در اینستاگرام کنیم؟ آ 

پلت همان  پیشاینستاگرام،  چندسال  همین  تا  که  محلفرمی  اشتراک،  به  برای  عکس  ی  و گذاری  ها 
ویدیوهای شخصی بود، اکنون به یک بازار قدرتمند برای فروش محصولات تبدیل شده است. حضور یک  

تا به    آوردیوکارها فراهم م کسب  ی برا  ی ر ینظیب  ی ها فرصت  یشبکه اجتماع  نیادر  میلیارد کاربر فعال  
 ارتباط برقرار کنند.   دیجد ان یکرده و با مشتر  یمحصولات خود را معرف  یراحت

ظار فروش  گاهی باز کند و انتطور هم نیست که هر کدام از ما به راحتی اراده کند و یک پیج فروشاما این
 ازین  نستاگرام،یدر فروش محصولات در ا  تیموفق  ی برا سریع و قدرتمند محصولات خود را داشته باشد.  

استراتژ  برنامه  یبه  ادیدار  ق یدق   یز یرو  در  به    نی.  صد مقاله،  تا  صفر  در    آموزش  محصولات  فروش 
  ی جذاب تا استفاده از ابزارها  ی محتوا   د یو تول  یا حرفه  یفروشگاه  جیپ  کی  جادی. از امیپردازیم   نستاگرامیا

و برند خود را    دیده  شیتا فروش خود را افزا   کندیعملکرد، هر مرحله به شما کمک م  لیو تحل  یغاتیتبل
 . دیکن یپلتفرم معرف  نیدر ا

 اندازی یک پیج فروشگاهی موفق در اینستاگرام مراحل راه 

 اندازی پیج فروشگاهی راه 
یک پیج فروشگاهی  دازی  ناراه  ،فروش محصول در اینستاگرامبرای  اولین قدم  دانید،  همانطور که همه می

  یغاتیو تبل  یلیتحل  ی تا به ابزارها  دیده   ر ییتغ  ی خود را به نوع تجار   یحساب کاربر   دیشروع، با  ی برا .  است
کند. از    انینما  ی برند شما را به خوب  تیباشد که هو  یابه گونه  دیصفحه با  ی. طراح دیکن  دا یپ  یدسترس

 .  دیاستفاده کن لیپروفا ر ی برند به عنوان تصو ی لوگو

 ، به یاد ماندنی و نوشتن بیو جذاب   ی کاربر   نام   انتخاب 
شما    یوگرافیب   وکار شما باشد.و مرتبط با نوع کسب  ی ادآور یساده، قابل    اتخاب کنید که  ی نام کاربر یک  
آن باشد. از جملات کوتاه و    یهادرباره برند، نوع محصولات و خدمات، و ارزش  یشامل اطلاعات  دیبانیز  

کردن    جذاب  ی برا  هایموجیاز ا  دیتوانیم   ن،ی. همچندیتا توجه مخاطبان را جلب کن  دیمختصر استفاده کن



تا کاربران    دیقرار ده  ویخود را در ب  نیفروشگاه آنلا  ای   تیسابه وب  نکیحتماً ل  ت،ی. در نهادیاستفاده کن  ویب
 کنند.   دا یپ  یدسترس ی شتر یبه اطلاعات ب ی بتوانند به راحت

 جذاب از محصولات   لم ی عکس و ف   هی ته 
جذاب    ی هانهیزم محصولات را در پس  دیکن  یو سع  دیاستفاده کن  یعیاز نور طب  ،عکاسی محصول   ی برا
.  دیاز محصول را نشان ده  ی شتر یب  اتیتا جزئ  دیر ی مختلف عکس بگ  ی ایاز زوا  سعی کنید.  دیده  شینما
نشان  ها را درحال استفاده  و یا آن  دیکن  یبردار لم ی خاصشان ف  ی هایژگیواز    دیتوان یم   زین  دئوهایو  ی برا

باش.  دهید داشته  ک  دی توجه  بنابرا  اریبس   ر یتصو  تیفیکه  است؛  دورب  نیمهم   ای  تیفیباک  ی هانیاز 
بخشد و زیبا می  ای به پیج شما جلوه  انوع محتو  نی. ادیخوب استفاده کن  نیهوشمند با دورب  ی هایگوش

 کاری شما و جدی بودن کسب و کارتان دارد. نشان از تعهد 

 فروش محور   ی محتوا   د ی تول اصول 
 است: ی دیاصل کل نیچند تیرعا ازمندیفروش محور ن یمحتوا  دیتول

تول  مخاطب هدف:  ییشناسا   •  از  بااینستاگرام  محتوا   د یقبل  کسان  دیبدان  دی،  شما    انیمشتر   یکه چه 
 ها جذاب است. آن ی برا  ییهستند و چه نوع محتوا

  تواندیم ای وایرال و ساخت ویدیوه لزهایر، های استور   ر،یانواع محتوا مانند تصاو بیترک تنوع محتوا: • 
 دهد.  شیصفحه شما را افزا   تیجذاب

مخاطبان    شتر یباعث جذب ب تواندیمحصول م  ایجذاب درباره برند  ی هاداستان تیروا :یی سرا داستان   • 
 شود.

  د یکاربران به خر   بیترغ  ی واضح برا  ی هااز فراخوان  ،ی استور   ایدر هر پست    (:CTA)  اقدام فراخوان به  • 
   .دیاستفاده کن  شتر یتعامل ب ای

  ی های تا استراتژ   کندیآن به شما کمک م   جینتا  لی و تحل  بازاریابی محتواعملکرد    یبررس  :ج ی نتا   ل ی تحل   • 
 .دیخود را بهبود بخش



 ت ی لا ی و ها   ی استور گیری از  بهره 
با استفاده از  آیند.  ها از بهترین ابزارهایی هستند که در فروش به کمک شما مییت ها و هایلاستوری ا

کنندگان خود را به سرعت به اطلاع دنبال  ژهیو ی دادهایو رو هافیتخف ، ی اخبار فور   دیتوانیم ها،ی استور 
در زمان  تماعی، مانند استوری گذاشتن  های اجهای مدیریت شبکهین و الگوریتم وانبا رعایت ق   .دیبرسان

خود د و هم نرخ فروش  کنیکنندگان بیشتری جذب میدنبال هم  ،  و روزهای خاصی از هفته  خاصی از روز
 برید. را بالا می

را دسته  ی ها ی استور   نیبهتر توانید  می  زین  هات یلایهابه کمک   در دسترس    شهیکرده و هم  ی بندخود 
بماند و تعامل  یدر ذهن مخاطبان باق  شهیتا برند شما هم کندیکمک م  هایژگیو نی. ادیکاربران قرار ده

برقبا آن  ی شتر یب اینکه  هایلایت   .دیکن  رار ها  برای  از سوالات پرتکرار،  ها مکان مناسبی هستند  بسیاری 
را به اشتراک بگذاریدیا حتی تصاویر پیامتاریخچه و داستان برند و   . به این  های رضایت از محصول 

بازدیرتیبت رانند که به اعتبار صفحه شما در اینستاگرام  گذن زمان بیشتری را در پیج شما میدکنندگا، 
 یابد.کند و هم زمان پاسخگویی به برخی سوالات پرتکرار کاهش میکمک می

 شتر یفروش ب   ی برا   ی اصول   ی گذار هشتگ 
به مخاطبان    ی شتر یب  یدسترس  دیتوانیمرتبط با صنعت و محصولات خود، م   ی هابا استفاده از هشتگ

  ی عموم   ی هاهشتگ  د؛ی و خاص استفاده کن  ی عموم   ی هااز هشتگ  ی بی . بهتر است از ترکدیکن  دا یهدف پ
ب  رقابت  است  اما هشتگ  ی شتر یممکن  باشند  م   ی هاداشته  مخاطبان هدف    توانندیخاص  به  را  شما 

  15تا    5  نیمتناسب باشد؛ معمولاً ب   دیبا  دیکنیکه استفاده م  ییهاتعداد هشتگ  ن،یکنند. همچن  تر ک ینزد
پس  های خود  گذاری در اینستاگرام و تحلیل عملکرد هشتگبا مطالعه قواعد هشتگاست.    یهشتگ کاف

 گذاری آشنا خواهید شد. با زیر و بم پست و هشتگکوتاهی،  از مدت

 و فروش   د ی بازد  ش یافزا   یبرا   لزی ر   ساخت 
توجه  نوع محتوا    نیا، استفاده از ریلز است.  در اینستاگرامجذب مشتری    های روش   ی از جدیدترینیک

محصولات خود    د یتوانیم  لزها،یدارد. با استفاده از ر  ییبالا  ی گذار اشتراک  تیو قابل   کندیجلب م   ی شتر یب
معرف  به صورت خلاقانه  از آن  ی د ینکات مف  ا ی  دیکن  یرا  ارائه دهدرباره نحوه استفاده   ن، ی. همچندیها 

شما شوند. در    ی لزهایشدن ر  دهید  شیباعث افزا  توانندیم   زیروز ن  ی هاچالش  ایمعروف    ی هایق یموس



شوند    قیتا کاربران تشو  د ی( قرار دهCTAاقدام )  ی برا   ی فراخوان  لزهایر  یکه در انتها  دیفراموش نکن  ت،ینها
 کنند. دیخر  ایدرباره محصول شما بدانند  شتر یب هک

 نفلوئنسرها ی با ا   ی همکار و  هدفمند    غات ی تبل
 یاست. با استفاده از ابزارها  نستاگرامیفروش در ا  شیافزا  ی ها براروش  نیاز مؤثرتر   یکیهدفمند    غاتیتبل
  دیکه احتمال خر   دیده  ش یاز مخاطبان نما  یخود را به گروه خاص   غاتیتبل  دیتوانیم  نستاگرام،یا  یغاتیتبل
اعتبار برند شما داشته    ی بر رو  ی اد یز  ر یتأث  تواندیم   نفلوئنسرهایبا ا  ی همکار   نی است. همچن  شتر یها بآن

 دیباعث جذب مخاطبان جد  تواندیشما مرتبط هستند م  ی که با حوزه کار   یینفلوئنسرهایباشد. انتخاب ا
  ی معرف  نیها اعتماد دارند؛ بنابراوفادار هستند که به نظرات آن  ی ا جامعه  یمعمولاً دارا  نفلوئنسرهایشود. ا

 فروش شود. شیباعث افزا تواندیها م محصولات شما توسط آن

 ان ی و کامنت مشتر   رکتی به دا   ع ی سر   ییگو پاسخ 
  یا و حرفه  عیسر   ییگوپاسخاش،  نه، آنقدرها هم پیچیده نیستند! نموموفقیت در اینستاگرامرازهای  گاهی  
  افتیانتظار دارند که پاسخ سوالاتشان را به سرعت در  انیمشتر !  انیمشتر   یهاو کامنت  هارکتیبه دا

بنابرا را کاهش ده  یدهبهتر است زمان پاسخ  نیکنند؛  در    یابرخورد دوستانه و حرفه  داشتن.  دیخود 
بسپاسخ ز  ار یها  نشان  نیا  را یمهم است؛  مشتر امر  به  توجه شما    ستمیس   کی  جادیا  است.  انیدهنده 

  دیکند تا بهتر بتوانمیبه شما کمک      های پاسخگواز ادمینو یا استفاده    هاو کامنت  هارکتیدا  تیر یمد
 .دیبرقرار کن ی و ارتباط مؤثر  دیپاسخ ده انیمشتر یازهای ن سوالات و به

 گذاری  و تخفیف   ژه ی فروش و   ی ها ن ی کمپ   برپایی 
فروش   شیو افزا  دیجد  انیجذب مشتر   ی مؤثر برا  ی از راهکارها  یکی  ژهی فروش و  ی هانیو کمپ  هافیخفت

 ب یرا ترغ   انیمشتر   تواندیم  ی محدود زمان ی هافی( با اعلام تخف ت ی)فور  urgencyحس    جادیهستند. ا
  ژهیو  فیتخف»   ای  « بر!، دوتا بیکی بخر »مانند    ییهانیکمپ   یبرگزار   ن،یکنند. همچن  دیخر   تر عیکند که سر 

باعث علاوه بر اینکه    شنهاداتینوع پ  نیکاربران شود. ا  تعامل  شیباعث افزا  تواندیم  ها«یاول  دیخر  ی برا
 کنند.  دیتا دوباره خر کندیم  قیتشو  زیرا ن یقبل  انیمشتر ، شودیم   دیجد انیجذب مشتر 



 نستاگرام ی عملکرد فروش در ا   تحلیل 
دهد. شما می  به  د صفحه فروشگاهیاز و فرور ، اقدامی مهم است که یک شمای کلی از ف آنالیز عملکرد پیج

ابزارها از  درباره تعاملات    یق یاطلاعات دق   د یتوانی، م Insightsمانند    نستاگرام،یا  یلیتحل  یبا استفاده 
پست با  استور کاربران  و  بدس  ی های ها  معدیآور   تخود  لا  ییارهای.  تعداد  ها، کامنت   ها،کیمانند 

مورد توجه قرار گرفته    شتر یکدام نوع محتوا ب   دیتا بفهم  کندیکمک م   دیبازد  زان یو م   های گذار اشتراک
فروش خود    ی های استراتژ   شود بتوانیدباعث می  نیز  هاآن  دیخر   ی و الگوها  انیرفتار مشتر   لیتحلاست.  

 . دیبخشرا بهبود ب

 در اینستاگرام   ی واقع   دنبال کنندگان   ش ی افزا   ی ها روش 
دنبال  افزایش  بدون  فروش،  است.    واقعیگان  کنند افزایش  ممکن  کارها، غیر  و  کسب  از  بسیاری  برای 
از    د یتوانیهدف، م   نیبه ا  ی ابیدست  یبرا  اساسی است!  چالشک  بالابردن تعداد دنبال کنندگان واقعی ی

 :د یاستفاده کن ریز ی هاروش 

 جذاب و ارزشمند باعث جلب توجه کاربران خواهد شد.   ی محتوا   : ت ی ف ی باک   ی محتوا   دی تول   • 

با فالوورها    تر ک یارتباط نزد  جادیباعث ا  هارکتیها و داپاسخ دادن به کامنت  تعامل فعال با کاربران:  • 
 خواهد شد. 

جوایزی به قید  ها  دنبال کنندگان خود را تشویق به تبلیغ پیج خود کنید و برای آن  مسابقات:   ی برگزار   • 
 قرعه در نظر بگیرید.

شدن   دهید  شیباعث افزا  تواندیم   نفلوئنسرهایا  ای   گر ید  ی با برندها  ی همکار   برندها:   گر ی با د   ی همکار   • 
 . صفحه شما شود

جذب کند که واقعاً به محصولات    ی دیجد  ی فالوورها  تواند یهدفمند م  غاتیتبل  :ی پول   غات ی استفاده از تبل   • 
 مند هستند. شما علاقه

 ی ر ی گ جه ی و نت   ی بند جمع 
فروشگاه   به یک  را  ما  از محصول،  قراردادن چند عکس  و  پیج  کردن یک  باز  تنها  دیدیم،  که  همانطور 

دین استراتژی موثر برای  ریزی دقیق، تعیین چنلازمه این کار، برنامه.  کنداینستاگرامی موفق تبدیل نمی



مقاله، شما قادر    نیشده در انکات مطرح   تیبا رعافروش در اینستاگرام و تلاش و کوشش مستمر است.  
 . دیبردار نیدر فروش آنلا تیموفق  ی در راستا ی موثر   ی هابود گام دیخواه

 ع مناب 
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