
افیلیت مارکتینگ یا همکاری در فروش؛ شرایط، مراحل و 
 مزایا

 ی دیگرانزایش فروش و درآمد کسب و کارها، این است که از همکار های تاثیرگذار بر افروش یکی از
خرج برای جلب د. همکاری با افراد دیگر در تبلیغ و فروش محصولات، راهی تضمینی و کممند شونبهره

در اصطلاح به آن افیلیت ، همان چیزی است که روشاعتماد مشتریان و افزایش فروش است. این 
گویند. در این مقاله، قصد داریم شرایط، مراحل و مزایای افیلیت می مارکتینگ یا همکاری در فروش

های مارکتینگ را برای فروشندگان و ناشران تبلیغات بررسی کنیم. همراه ما باشید تا با یکی دیگر از شیوه
 نوین توسعه کسب و کار آشنا شوید.

 در فروش به چه معناست؟ یهمکار  ای نگیمارکت تیلیاف
برند  کی نیب یهمکار  یبه معنات که های تبلیغات در اینترنت اسیکی از بهترین روش نگیمارکت تیلیاف

و  کنندیم غیخدمات برند را تبل ایمحصولات شران تبلیغات، ناکه در آن  باشدمی )ناشران( هاتییلیو اف
. کنندیم افتیدر ونیسیکم شود،یها انجام مآن یهانکیل قیکه از طر یاقدام خاص ای دیهر خر یدر ازا

محصولات خود  اد،یز یگذار هیبه سرما ازیکمتر و بدون ن نهیبا هز که دهداجازه میبه برندها  ستمیس نیا
است  واراست هاتییلیبرند و اف نیاعتماد و ارتباط متقابل ب هیبر پا یمدل تجار  نیاکنند.  یرا به بازار معرف

 .در فروش و اعتبار برند منجر شود یبه رشد قابل توجه تواندیو م

 چگونه است؟ نگیمارکت تیلینحوه انجام اف
در  یدر برنامه همکار  دیبا ناشراناست. ابتدا،  یشامل چند مرحله اصل نگیمارکت تیلیانجام اف نحوه

با  توانندیها م. سپس، آنندینما افتیخود را در یاختصاص یهانکینام کنند و لبرند ثبت کیفروش 
که  یکنند. هنگام غیتبل ودخ یاجتماع یهاشبکه ای هاتیسامحصولات را در وب ها،نکیل نیاستفاده از ا

اقدام را ثبت کرده  نیبه طور خودکار ا ستمیس کنند،یم دیکرده و خر کیکل هانکیل نیا یبر رو انیمشتر
 .کندیمربوطه را محاسبه م ونیسیو کم



کسب و کارها برای استفاده از افیلیت مارکتینگ یا همکاری در فروش، باید نسبت به طراحی سایت 
ها را به دقت توان میزان مشتریان جذب شده از طریق افیلیتدر این صورت می فروشگاهی اقدام کنند.

 اندازه گیری کرد.

 دهها انجام شآن یهانکیل قیکه از طر یاقدامات ایها درآمد خود را بر اساس تعداد فروش نیز ناشران
 داریمنبع درآمد پا کی جادیبه ا تواندیو م شودیبه طور مداوم تکرار م ندیفرآ نی. اکنندیم افتیاست، در

تواند یکی از دلایل داشتن میافیلیت مارکتینگ یا همکاری در فروش از همین رو  .منجر شود ناشران یبرا
 سایت برای افرادی باشد که به دنبال کسب درآمد جانبی هستند.

 را انجام داد؟ نگیمارکت تیلیاف توانیم ییهااز چه کانال
که هر کدام  توان انجام دادمیکانال مختلف  نیچند قیاز طر یا همکاری در فروش را نگیمارکت تیلیاف
 .خاص خود را دارند یایو مزا هایژگیو

 نفلوئنسرهایبلاگرها و ا
کنند. ، مخاطبان خوبی را جذب میبلاگرها افرادی هستند که با دارا بودن تخصص در زمینه بازاریابی محتوا

توانند این اعتبار را به اند و میاین افراد با انتشار محتواهای به روز و معتبر، اعتبار خوبی به دست آورده
توانند محصولات شما را در بین یک مقاله معرفی ها میکسب و کار شما قرض دهند. به عنوان مثال، آن

توجه داشته باشید که محتوای متشر شده توسط بلاگرها باید  محصول به مخاطبان خود معرفی کنند.
های بی کیفیتی هستند که به لینکهای فروشگاهی، بکد. یکی از دلایل فروش نداشتن سایتمعتبر باش

 های معتبر و مرتبط بارگزاری کنید.های فروشگاهی اشاره دارند. بهتر است تبلیغات خود را در سایتسایت

کنندگان بسیاری دارند. با تبلیغا محصولات شما توسط اینفلوئنسرها نیز افراد محبوبی هستند که دنبال
ها به خرید محصولات افزایش کنند و تمایل آنا، مردم بیشتری به شما و برندتان اعتماد میاینفلوئنسره

 یابد. می

 دیپربازد یهاتیسا
صفحات شما را درصفحات خود  یهانکیل ایبنرها  توانندیدارند، م ییبالا کیکه تراف ییهاتیساوب

شود و شانس مینمایش داده  با این کار، محصولات شما به طیف وسیعی از مخاطبانمنتشر کنند. 
ایج در بازاریابی، قرار دادن تصاویر و ه یکی از اشتباهات رکنید. البتبیشتری برای افزایش فروش پیدا می



ها نامربوط است. ترافیک بالا، یک امتیاز است، اما اگر محتوای سایت ارتباط لینک تبلیغات در سایت
چندانی به محصولات و خدمات شما نداشته باشد، مخاطبان مورد هدف شما را نیز به سمت سایت شما 

 بازدید زیاد، احتمال فروش شما چندان بالا نخواهد بود.هدایت نخواهد کرد. در نتیجه، حتی در صورت 

 همکاران مکمل
به  گر،یکدیدر فروش محصولات  یبا همکار  توانندیدارند، م گریکدیکه محصولات مکمل  ییهاشرکت

ای از نیازهای ویژه برای کسب و کارها نیچ مارکت که هرکدام گوشهاین شیوه به .رشد فروش کمک کنند
پرده  د مبل ووازم منزل ماننفرض کنید شما در تجارت فروش برخی ل کنند مناسب است.ا تامین میمردم ر

انید با یک فروشنده فرش همکاری کنید. با این روش، توو غیره فعال هستید. برای فروش بیشتر می
توانید مشتریان خود را به یکدیگر معرفی کنید و هر دو طرف از این همکاری سود ببرید. این مسئله می

 برای بازاریابی دیجیتال و سایر کسب و کارها نیز صادق است.

 یلیتحل یهاتیسا
 نیا ها نقد و تحلیل محصولات و خدمات کسب و کارهای دیگر است.محور محتوای برخی از سایت

 دیبه خر بیمخاطبان را ترغ توانندیدرباره محصولات، م قیدق یهایو بررس هالیبا ارائه تحل هاتیسا
 .ندیدرآمد کسب نما قیطر نیکنند و از ا

 نگیمارکت تیلیاف یمراحل اجرا
 :است یچند مرحله اساس تیرعا ازمندین نگیمارکت تیلیموفق اف یاجرا

 ایفروش  زانیمافزایش شود، مانند  نییتع نیکمپ یبرا یاهداف مشخص دیابتدا با اهداف: نییتع .1
گیری باشند تا بتوان نقاط اندازه بینانه و قابلاهداف مورد نظر باید دقیق، واقع .جذب شده یدهایتعداد ل

 ضعف و قوت افیلیت مارکتینگ را اندازه گرفت.

ها اکنون باید نگاهی به رقبایی بیاندازید که اهدافی مشابه اهداف شما دارند. عملکرد آن رقبا: لیتحل .2
اند هایی برای افزایش فروش همکاری کردهسایتدر افیلیت مارکتینگ چگونه بوده است؟ با چه افراد و وب

شود و  ییها شناساتا نقاط قوت و ضعف آن کندیرقبا کمک م یبررس اند؟ا چه اندازه موفق بودهو ت
 .گردد یراحرقابت ط یمناسب برا یابرنامه



ی در ر همکایا  ترین بخش در افیلیت مارکتینگاین مرحله شاید حساسکردن ناشران مناسب:  دایپ. 3
فروش باشد. ناشران شما، چه از لحاظ عملکرد و چه از لحاظ تولید محتوا باید با محصولات و خدمات 

ای تبلیغ محصولات توانید از یک اینفلوئنسر طنزپرداز برته باشند. به عنوان مثال، شما میرتباط داششما ا
دهد. سایت شما را افزایش میآرایشی بهداشتی خود استفاده کنید. این کار احتمالاً ترافیک ورودی وب

 اما این ترافیک، تضمینی بر افزایش فروش نیست.

 ونیسیو پرداخت کم یهمکار  طیشرا نییتع یبرا ییقراردادها دیبا ،رانناشپس از انتخاب عقد قرارداد: . 4
های توان به چند شیوه مختلف پرداخت کرد. توصیه ما، ترکیب شیوهکمیسیون ناشران را می .منعقد شود

 بلیغاتتپرداخت برای بازدهی بیشتر است. برای پیشگیری از هرگونه سوتفاهم در آینده، بهتر است شرایط 
 و نحوه پردخت با دقت و شفافیت تعیین شود.

 یهایعملکرد و بهبود استراتژ  یابیارز یها براداده لیو تحل هیتجز ن،یکمپ یپس از اجراها: داده لیتحل .5
اید یا باید برخی ایغات و ناشران مناسبی داشتهتوانید بفهمید که آیا تببا این کار می .است یضرور  ندهیآ

 موارد را تغییر دهید. 

 تیلیدر اف ونیسیمحاسبه و پرداخت کم یهاانواع روش
 نگیمارکت

 وجود دارد که شامل موارد ونیسیمحاسبه و پرداخت کم یبرا یمختلف یهاروش نگ،یمارکت تیلیاف در
 :است ریز

شود. میپرداخت  نکیل ایبنر  شیبار نما 1000هر  یبرا کمیسیونروش،  نیدر ا :شینما یپرداخت به ازا
  این روش بیشتر برای برندسازی یا افزایش آگاهی از برند مناسب است.

هر کلیکی که کاربران روی محتوای شما انجام دهند شمول هزینه حالت،  نیدر ا :کیکل یپرداخت به ازا
نسبت به روش قبلی، آگاهی بیشتر مردم از برند و جذب ترافیک به سایت شما  شود. مزیت این روشمی

 است. با این کار سئو سایت شما به طور خودکار بهبود میابد.

مانند  یکه کاربر اقدام خاص شودیپرداخت م یفقط زمان ونیسیکمدر این شیوه،  اقدام: یپرداخت به ازا
گیری توان نتایج آن را اندازههتر میباین روش، نرخ تبدیل بیشتری دارد و  .دانلود انجام دهد اینام ثبت
 کرد.



 دیتنها پس از خر ونیسینوع پرداخت است که در آن کم نیترروش متداول نیا فروش: یپرداخت به ازا
پورسانت یا کمیسیون این روش نیز نسبت به موارد دیگر  .شودیپرداخت م یمحصول توسط مشتر 

 درصد از قیمت فروش کل باشد. 10تا  4تواند شامل بیشتر است و بسته به توافق طرفین می

شود که هنوز به مشتری بالفعل تبدیل ای گفته میلید یا سرنخ، به مشتریان بالقوه :دیل یپرداخت به ازا
جذب شده باشد پرداخت  تییلیمعتبر که توسط اف دیهر ل یبرا ونیسیحالت، کم نیدر ااند. نشده

وش بیشتر برای مواقعی مناسب است که مشتریان برای خرید به زمان بیشتری نیاز دارند. این ر .شودیم
، اطلاعات کافی درباره آن به عنوان مثال، زمانی که هنوز برند به اندازه کافی معروف نشده و مشتریان

 ندارند.

ها کافیست صاحبان کسب و کار، مبلغی ترین میزان محاسبه را دارد. تناین روش ساده پرداخت ثابت:
ثابت را به طور هفتگی یا ماهانه به ناشران خود بدهند. البته شیوه پرداخت ثابت + درصدی نیز وجود 

 شود.انجام میشده  گفته هایترکیب این شیوه با یکی دیگر از روش بادارد که 

 برای کسب و کارها نگیمارکت تیلیاف یایمزا
 :شودیم ریاست که شامل موارد ز یمتعدد یایمزا یدارا نگیمارکت تیلیاف

 محور بودن عملکرد 
  شدن برند دهیو د یکمک به برندساز 
 اعتبار برند شیافزا 
 مقرون به صرفه بودن 
 تیبه سا شتریب کیجذب تراف 
 بالا هیبازگشت سرما 
 مخاطبان شتریجلب اعتماد ب 

 ناشران یبرا نگیمارکت تیلیاف یایمزا
 خاص خود را دارد: یایمزا زیناشران ن یبرا نگیمارکت تیلیاف

ا همکاری یگردید، افیلیت مارکتینگ گر به دنبال یک ایده برای شغل دوم میا  :شتریکسب درآمد ب .1
 تواند به افزایش درآمد شما کمک کند.در فروش می



تواند بینشی ناشران میارکتینگ، مبا بررسی نتایج افیلیت  :گانیرا یلیتحل یهابه داده یدسترس .2
ین طریق بیشتر هرچه میزان فروش و درآمد از ا کنند. اصحیح نسبت به محتوای خود نیز پید

 .اندها نیز عملکرد خوبی در تولید و بازاریابی محتوا داشتهباشد، به این معناست که آن
خود  یازهایرا بر اساس ن یهمکار  طیشرا توانندیناشران م :یهمکار  طیشرا نییدر تع اریاخت .3

  برخوردار باشند. یشتر یب یر یپذکنند و از انعطاف میتنظ

 یانیپا سخن
 درآمد و گسترش بازار محصولات و شیافزا یبرا مفیدروش  کی یا همکاری در فروش، نگیمارکت تیلیاف

 ناشران  یبرا و همجذب کنند یدیتا مخاطبان جد کندیبه برندها کمک مهم  ستمیس نیخدمات است. ا
 یهاکانالاز مراحل درست اجرا و انتخاب  یروی. با پآوردیکسب درآمد فراهم م یبرا یادیز یهافرصت

 یبرا یبه دنبال راه زیمند شوند. اگر شما نبهره یمدل تجار  نیا یایاز مزا توانندیمناسب، هر دو طرف م
 .جذاب باشد ریمس کی تواندیدر فروش م یهمکار  د،یدرآمد خود هست شیافزا

 منبع
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